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Latecnologia
llevaria al pais
al primer mundo
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ORLANDO.— Para Marcelo
Lemus, presidente de Dassault
Systémespara AméricaLatina,
la regién debe tomar un atajo
para alcanzar a los pafses de-
sarrollados. Esa via corta, di-
ce, es la teenologia.

“La tecnologia potencia la
capacidad creativa de las pet-
sonas, las empresas y las so-
ciedades. Si Latinoamérica
repite el camino que siguieron
los dominantes (Estados Uni-
dos, Europa y Japén) no los
va alcanzar nunca. Para la re-
gién el mensaje es:
podemos cerrar la
brecha tecnolégi-
ca con los paises
dominantes, pero
la realidad es que
esa brecha es de
visién y de deci-
sion. Ya no se re-
quieren fuertesin-
versiones de capi-
tal”, asegura.

Para México es
un punto clave, agrega, “por-
que se estan liberando las di-
ferentes industriasy estdn en-
trando productos chinos enun
pais que tradicionalmente tie-
ne costos bajos de produccién
pero que no puede competir
conlos chinos. Tiene que com-
petir con teecnologia”.

Sin embargo, reconoce que
los empresariosy gobernantes
latinoamericanos sonreacios a
los proyectos alargo plazo.

“Uno encuentra un amplio
espectro de respuestas, pero
la verdad es que, en general,
en Latinoamérica cuesta pla-
nificar. Existe un riesgo aso-
ciado ala inversién y eso pro-
voca que los empresarios de
diversos pafses latinoameri-
canos tengan una mentalidad
de corto plazo, lo que conspira
contralainversion en tecnolo-
gia”, afirma.

A esta realidad se contra-
pone el hecho de que enlos til-
timos cuatro afios —en 2006
Dassault Systémes asumié el
control de sunegocioregional,
hasta entonces en manos de
IBM—, lafirmalalogrado du-
plicar los ingresos que obtiene
en América Latina, aunque es-
taparte del mundo representa
menos de dos por ciento de su
facturacién global.

“No es facil convencerlos
de que tienen que invertir en
tecnologia, pero la realidad
es que quienes lo hacen estdn
compitiendo a escala interna-
cional. Tenfamos[softward pa-
ra crear productos complejos

—como aviones
y automéviles—,
que no funciona-
ban para empresa,
regionales, porque
eran proveedores
de piezas, Ahora,
cuando hablamos
de zapatos, por
ejemplo, hay una
gran cantidad de
empresas que tie-
neny quieren com-

petir a escala internacional y
sufren por las importaciones
chinas de bajo costo.”

Explica que en Latinoamé-
rica es posible encontrar pe-
quefios polos interesados en
la tecnologia, en buena me-
dida porque estdn involucra-
dos en procesos productivos
globales.

“México tiene una posi-
ci6n tinica en varios aspectos,
lageografica con Estados Uni-
dosyla aproximacién cultural
conelsur de ese pafs, donde de
apoco,y alafuerza, estdreco-
nociendo lapresencia del pafs,
pero ademds tiene una vineu-
lacién muy fuerte, cultural y
politica con Europa.”

Pone de ejemplos los po-
los aeronduticos de Queréta-
roy Chihuahua donde empre-
sas europeas hanrealizadoin-
version directa. :

Labor
Paraelejecu-
tivo,noesfa-
cilconvencera

lasautoridades
dequeéstaesla
salidaa lacrisis.
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